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　　“理财时代”的到来标志着中国市场经济发展

的成熟。同时，它也将长期地影响中国人的日常生

活，其经济、社会和文化的效应是多重的。

　　2007年以来，中国A股市场持续走高，

出现了前所未有的“赚钱效应”，带来了投

资理财的热潮。其实，这显示了一个以中

等收入者为中心的理财热潮正在兴起。

　　这一理财热潮的出现，说明中国的

市场经济继前一波以“创业时代”为标

志的潮流之后，在注重“创业”的基础

上，进入了一个“理财时代”。

　　20世纪90年代的中国也曾出现过所

谓的“股疯”，但那时投资渠道和方式

都相当狭窄与不规范。那种狂热多少具

有些边缘的色彩，而不是社会的主流生

活方式。因为当时社会更加看重，也更

为需要的是一种“创业”精神。如今，

“创业”虽然仍是许多人的梦想，但是

毕竟门槛开始高了起来，也存在着更多

的不确定性，而通过投资理财来打理自

己的钱风险还是较小的，也有利于实现

个人财富的保值增值。

　　于是，一个以“理财”为中心的经

济时代真正开始到来。这种“理财”文

化的特点是自己有了钱并不由自己来运

作，而是通过投资理财的方式整合于资

本市场。它不是一种大规模的投资，也

不是自己做个体户，更不用投资者放弃

或改换职业，只要有余钱就可以将其变

成资本，参与市场。同时，近年来资本

市场的规范和活跃，也给投资理财提供

了一个规范而便捷的渠道，更为人们参

与理财提供了良好的条件。

　　但换一个角度看，“理财时代”的到

来，其实更是中国市场经济发展成熟的

标志。在计划经济时代，人们的收入都很

少，应付日常生活的支出尚有困难，当然不

会有钱投资。随着市场经济的不断深化，

公众的现实需求虽然还没有完全解决，但

“略有余钱”却已成为一个社会的现实状

况，也是中等收入者的普遍状况。虽然社

会上还存在不少贫困现象和问题需要关注

与解决，但“略有余钱”者的投资需要亦是

非常现实的，特别是中等收入者对个人财

富的管理有诸多的困扰和焦虑，希望通过

职业以外的投资寻找新的机会和可能，也

希望通过投资理财将这些“余钱”投入资

本市场分享发展的成果，使自己的生活有

所改善和提高。

　　这种心理上的需求亦是社会普遍的

要求。因此，所谓“流动性”的巨大当

然不仅是国内外的“热钱”效应，而

且还是这些积少成多的“余钱”不断涌

出的结果。虽然这些“略有余钱”的大

众是股市里的“散户”，基金的“小

户”，但是这种“余钱”的集中效应却

是任何人不可小看的。当然，“理财时

代”的到来也会长期地影响中国人的日

常生活，其经济、社会和文化的多重效

应必然引起公众和舆论的关切。

　　这里有两个方面的效应会立即显

现:一方面，投资理财的“风险性”还

没有经过体验，许多人是在一个快速增

长的市场中开始投资的，并未体验到市

场的复杂多变，投机赚大钱的心理仍然

普遍，这就需要更多地了解市场的风险

性；另一方面，投资理财也使得中等收

入者之间的财富差异放大，如同等收入

水平的两个人，一个理财，一个仅仅消

费，很快就会得出全然不同的结果，所

谓“M型社会”的效应就会显示出来。

这些问题都会长期地影响我们社会的未

来。此外，在社会文化方面，由于投资

理财的财富放大效应，消费的强势和文

化产业的兴盛也当然是一个长期的过

程。正是由于投资的良好收益，使得许

多人对手里的钱更加敢于消费。这些消

费在温饱已经解决的今天，主要体现为

日常生活“品位”、“风格”的消费和

文化方面的消费。而这些方面的高速增

长也是可以预期的。 

　　总之，“理财时代”的到来将带来

社会生活的多方面变化，而对这些变化

的多重效应还需要认真的观察和思考。
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“理财时代”的多重效应
Multi-effects in the "Financing Time"
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　　理财可以运用微观战术、中观战役和宏观战略，帮助中国从

“拉美”模型走向“欧美”模型的社会，但这需要凭借对市场的

细致化分析和选择上的专业指导，才能够逐步实现。

文/朱庄虹

　　贫富差别过大，造成社会不稳定的国

家组织形式，被国际社会公认为是“拉美”

国家的现状；而中产阶级占社会大多数的

比例现状，被称作“欧美”模型，这是社会

稳定的象征。中国走向和谐社会的希望，肯

定不是口号，这是要凭借对市场的细致化

分析和选择上的专业指导，才能逐步实现。

当下，理财可以运用微观的战术、中观战役

和宏观战略，帮助中国从“拉美”模型走向

“欧美”模型，但这需要全社会的努力。

　　第一 ，微观战术(个人)。政府理

财与百姓家庭理财有着质的不同，老

百姓的钱是“私款”，可以完全由自己

支配，政府手里控制的资金则是“公

款”，必须在法律框架内用钱。为此，

若渴望中国经济进入新一轮较快增长

期，个人的投资策略应偏向于抵御通胀

压力，人们应该选择能在一定程度上回

避通胀风险的投资品种，如银行储蓄、

凭证式国债、分红保险和银行理财产

品等。因为这些投资品种的收益会随着

市场的变化而变化，所以绝不能生搬硬

套，要灵活处理各种信息，调整自己的

理财计划，以获得最佳收益。

　　第二，中观战役(企业)。若想说明

这一点，不得不提到一个关键词“财务

管理环境”。所谓财务管理环境就是对

财务管理有影响的一切因素的总和。它

既包括宏观的理财环境，也包括微观的

理财环境。其中，微观理财环境主要是

指企业的组织形式、企业的生产、销售

和采购方式等。作为企业，它的理财要

领就是灵活的经营，进行要素配置，大

的原则就是追求做到第一，或者是做好

惟一，因为富裕起来的人，应该都是顺

势而为获得财富的。回想中国市场曾有

过八次选择第一的机会，从跑计划指标

到做内贸，从玩假货到走边境贸易，从

做深市原始股到五马换六羊的房地产，

从国企上市到所谓的资本运作，可是，

经营者追求的只是自己踢出的球自己能

够追上，却没有顺势而为做好第一。

　　第三，宏观战略(国家)。宏观理财

环境则主要是指企业理财所面临的政

治、经济、法律和社会文化环境，它是

企业进行财务决策难以改变的外部约束

条件，企业在进行财务决策时更多的是

适应它们的要求和变化。随着法制的健

全，反作用宏观的条件也在逐渐形成。

然而，积极履行义务，应该是每个公民

义不容辞的责任。因为经济的核心是市

场，市场的核心是金融，而金融的核心

是选择由谁来作为经营者，以银行业来

说，如果是在分业经营的基础上，银行

的经营者应选择会计出身的人，因为证

券是信贷的延伸，保险则是储蓄的拓

展，在这种情况下，作为金融重要战场

的银行业的存、放、汇，其结算就成了

银行经营者看家的本领，所以有会计认

证资格的银行经营者，才基本符合去做

分业经营的银行领导工作。如果是混业

经营的金融环境，银行的经营者就要选

择有上市企业经历的人来担当，因为他

们有丰富的市场经验，能够迅速进入角

色。否则过渡期过长，给人的印象怕是

管理者与经营者有勾结的嫌疑。  

　　简言之，若想通过理财使中国走向

“欧美”型社会，“拉美”的教训就应

该提早吸取。

理财，从“拉美”走向“欧美”
From Latin to Europe——All About Financing


